LEONARDO GAZZOLLI

Mandaqui — S3o Paulo/SP
leogaz@hotmail.com - (11) 9.9951-8851
https://www.linkedin.com/in/leonardogazzollisuprcomercial/

42 anos, brasileiro, casado, CNH B
Disponibilidade para Viagens
Objetivo: SUPERVISOR DE VENDAS

Formacdo Académica

Tecndlogo em Gestdo Comercial - Mackenzie — conclusdo: 2022;
Bacharel em Direito — Universidade Paulista — concluido: 2004.

Idiomas
Inglés: basico

Experiéncia Profissional

FLEXFORM IND. E COM. DE MOVEIS - Sdo Paulo/SP Supervisor de
Vendas —02/2020 a 05/2022

Atendimento a Representantes

Prospeccao de Novos Lojistas

Formatacao de Metas

Interface com a Fabrica

Acompanhamento de Negdcios
Acompanhamento de Resultados

Acdes sobre Abordagens e Vendas
Desenvolvimento de Estratégias de Vendas
Solucdo de Conflitos

Manutencado de Carteiras

Gerenciamento de Pedidos

Formatacao de Relatorios Gerenciais
Aplicagdo de Treinamentos — Vendas e Produtos
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TREVILUB COM DE LUBRIFICANTES - Sao Paulo/SP
Executivo de Contas —14/01/2019 a 11/2019

v" Manutenc3o de carteira de clientes;
Prospeccao de novos clientes;
Apresenta¢do de propostas;
Negociacao junto aos clientes;
Acompanhamento do sell out do cliente;
Acompanhamento de estoque para giro no cliente;
Positivagdao do ponto de venda;
Reativacdo e retencao de clientes de carteira;
Relacionamento com cliente;
Apresentac¢do de produtos e orgamentos;

Elaboracdo de relatdrios de visitas e negdcios;
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Realizacdo de orcamentos;
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Acoes de follow-up e pdés-venda;

Acompanhamento dos pedidos efetivados;

CIELO S.A — S3o Paulo/SP
Executivo de Contas —08/10/2018 a 28/12/2018

v
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Prospeccao de novos clientes;

Apresentac¢do de propostas;

Negociacao junto aos clientes;

Reativacdo e retencdo de clientes de carteira;
Manutengao de carteira de clientes;
Relacionamento com cliente;

Apresentacdo de produtos e orcamentos;
Elaboracdo de relatdrios de visitas e negdcios;
Realizagdo de orgamentos;

Acoes de follow-up e pds-venda;

Acompanhamento dos pedidos efetivados;

CLOSE TO CONSUMER BRASIL — PROJETO VR BENEFICIOS — S3o Paulo/SP
Supervisor de Vendas —28/05/2018 a 03/09/2018

v
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Responsavel pelos consultores;

Responsavel por definicdo de metas e apuragdo das mesmas;
Gerenciamento das visitas dos consultores;

Avaliacdo e acompanhamento das visitas dos consultores;
Elaboragdo e aplicagcdo de treinamentos de técnicas de vendas e produtos;
Prospeccao e relacionamento com cliente;

Responsavel pelo atendimento dos principais clientes;
Apresentacgdo de produtos e orgamentos;

Estudos mercadolégicos pontuais;

Elaboragdo de estratégias de vendas;

Elaboracdo de relatdrios de visitas e negdcios;

Realizacdo de orgamentos;

Acoes de follow-up e pds-venda;

Acompanhamento dos pedidos efetivados;

SAO PAULO ESCRITORIOS LTDA — MARELLI SP — Sdo Paulo/SP
Supervisor de Negdcios Publico — 10/10/2016 a 04/2018

v
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Responsavel pelos consultores;

Gerenciamento das visitas dos consultores;

Avaliacdao e acompanhamento das visitas dos consultores;

Elaboracdo e aplicacdo de treinamentos de técnicas de vendas e produtos;
Prospeccao e relacionamento com cliente;

Responsavel pelo atendimento dos principais clientes;

Apresentac¢do de produtos e orgamentos;

Estudos mercadoldgicos pontuais;



Elaboracdo de estratégias de vendas;
Elaboracdo de relatdrios de visitas e negdcios;
Realizagdo de orgamentos;

Acoes de follow-up e pds-venda;

AR NN NN

Acompanhamento dos pedidos efetivados junto a fabricante; v Acompanhamento

e participacao nos processos de licitacdo.

TECKPAR COMERCIO DE MOVEIS LTDA - S3o0 Paulo/SP
Supervisor de Negdcios Publico - 24/06/2013 a 03/10/2016

v" Responsavel pelos consultores;

Gerenciamento das visitas dos consultores;

Avaliacdo e acompanhamento das visitas dos consultores;
Prospeccdo e relacionamento com cliente;

Responsavel pelo atendimento dos principais clientes;
Apresentacdo de produtos e orcamentos;

Estudos mercadolégicos pontuais;

Elaboracdo de estratégias de vendas;

Elaboragdo de relatdrios de visitas e negdcios;

Realizagdo de orgamentos;

Acoes de follow-up e pds-venda;
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Acompanhamento dos pedidos efetivados junto a fabricante; v Acompanhamento

e participacdo nos processos de licitagdo.

MAPFRE VERA CRUZ SEGURADORA S/A - S3o Paulo/SP
Assessor Comercial Pleno - 23/01/2012 a 01/03/2013

v Interface entre Mapfre e os corretores de seguro;
Visitas aos corretores;
Acompanhamento da carteira de clientes;
Acompanhamento da producao;
Desenvolvimento de novos negdcios e oportunidades;
Desenvolvimento de campanhas de incentivo;

Monitoramento dos indicadores de BI;
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Elaboragdo de relatdrios gerenciais;

ZVC ADM. E CORRETORA DE SEGUROS LTDA. - Sdo Paulo/SP Técnico de
Seguros / Comercial - 01/11/2010 a 20/01/2012

v'  Atendimento ao cliente;

v" Atuacdo na regulagdo de sinistros dos ramos de automdvel e RE.



Outros Conhecimentos
Técnica de Vendas — Sindicato dos Corretores (2009)

Gestdo de Negécios — Sindicato dos Corretores (2009)
Curso Preparatodrio para Licitagdes (2013)

Contratos e Licitagdes — Curso Avangado Licitanews (2014)
Licitacdes em Foco — CEPAM USP (2015)

Gestdo de Vendas — Senac (2016)
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